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1. Introduccion

La teoria convencional del comercio internacional -cn particular, aquclla de
inspiracién ncocldsica- entré en crisis a mediados del presente siglo por su
incapacidad dc cxplicar ¢l origen y las causas del comercio mundial,
principalmente cn lo que ticne relacién con la cstructura y cvolucidn del
intcrcambio con los paiscs ¢n desarrollo.

Basada esencialmente en ¢l modelo de Heckscher-Ohlin! -segiincl cual, cada
pais ticnde a cspecializarse en la produccién y exportacion de biencs
intcnsivos cn la utilizacién de los factores productivos relativamente mds
abundantcs- esta tcoria, al igual que la de los cconomistas cldsicos, sosticne

* Economistas, del Instituto de Investigaciones Econémicas de la Pontiflicia
Universidad Catélica del Ecuador y de la Direceidn General de Estudios del
Banco Central del Ecuador, respectivamenie.  Los autores agradecen a los
cconomistas Juan Falconi M. y Mauricio Villafuerte por los comentarios a una
precedente version del trabajo.

1 El modclo, formulado originalmente por Eli F. Heckscher en 1919 y publicado
cn 1949 (Lecturas de teoria del comercio internacional), fue perfeecionado por
cl economista succo Bertil Ohlin (Comercio interregional e internacional). La
tcoria de Heckscher-Ohlin serd utilizada posteriormente por P.A. Samuclson cn
la formulacién del teorema de la igualacion del precio de los faclores de la
produccién.
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que cl libre cambio conduce al mdximo bicnestar para los paiscs que
participan cn ¢l mercado mundial.

No obstante, esc enloque tcdrico no explica la composicion de los intercam-
bios comecrciales que han cxperimentado -principalmente después de la
scgunda gucrra mundial- una fucrte concentracion en los productos manu-
facturados que sc comercializan principalmente entre los paises industrial-
mente desarrollados.

A pesar de quc algunos cstudios conciben atn ¢l origen y la dircceién de los
flujos dec productos primarios bajo ¢l paradigma de la diferente dotacién de
recursos, en ¢l caso de las manufacturas han surgido explicaciones alterna-
tivas sobre las causas del comercio mundial, que han ido configurando lo que
sucle denominarse “nucvas” teorias cn ¢l ambito de la economia internacio-
nal. Estas ofrccen -aunque sin la clegancia formal que caracteriza a las
corricntes de inspiracion ncocldsica- una explicacion mas realista y dindmica
respecto del origen y direccidn de los intercambios comerciales a nivel
mundial. En términos gencrales, la caracteristica comtin dec cstas nucvas
oricntacioncs es su rechazo a las explicaciones ¢ hipdtesis implicitas cn ¢l
modclo de Heckscher-Ohlin.

Un primer grupo de las nucvas tcorias surge del analisis del papel dc las
cmpresas transnacionales cn ¢l comercio internacional; micntras la formula-
cién de Heckscher-Ohlin hace de la competencia perfecta el niiclco central
de su marco tedrico, cl predominio de formas no concurrcnciales y las
distorsiones cn la estructura de lademanda cn los distintos paiscs constituycn
la préctica corricnte cn ¢l 4mbito intcrnacional.

Un scgundo grupo dc teorias enfoca aspectos relacionados con las diferen-
cias tccnoldgicas a nivel internacional; en particular, se trata de la teorfa del
“gap teenoldgico” y de la teoria del “ciclo del producto”, que dificren -cn
varios aspectos- de las concepeioncs ccondmicas ortodoxas.

Por tiltimo, sc han cnsayado cxplicaciones alicmativas a las convencionalcs,
por cjemplo, extendicndo el modcelo de Sraffa al ambito de la cconomia
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internacional’ o analizando las rclaciones entre ¢l aparato industrial y los
flujos del comercio exterior.

Una visién de conjunto de los diferentes enfoques tedricos se reporta cn ¢l
rccuadro No. 1.

El objetivo de este trabajo cs, entonces, presentar una breve resefia de cstos
estudios. La presentacidn de los diferentes enfoques tedricos no pretendc, sin
embargo, ser exhaustiva; habria que analizar cl papel de las empresas
multinacionales y €l comercio "intra-firma"; ¢l intercambio de servicios; ¢l
nucvo contexto dc las relaciones ccondmicas internacionales y el papel de la
OMC, asi como cl proceso de globalizacién de la cconomia y la formacién
de "megabloques”.

Sc reportan, ademds, algunos clementos analiticos que posibilitan compren-
der la estructura y tendencias actualmente prevalecientes cn ¢l intcrcambio
inlcrnacional.

En clccto, ¢l comercio internacional ha cxperimentado profundos cambios
desde hace dos décadas; el {lujo de los intercambios, 1a naturaleza de los
productos intcrcambiados y la cspecializacion de los diferentes paiscs s¢ han
transformado sustancialmente. En particular, la creciente participacién de
los scrvicios y la modificacién de la jerarquia de las potencias comerciales
constituyen dos caracteristicas fundamentales del comercio internacional del
pasado reciente.

Quizd ¢l aspecto mds cvidente de la evolucion global del comercio interna-
cional cs la rapidcz de su crecimicnto. En valor, ¢l intercambio internacional
sc multiplica por 64 cntre 1947 y 1992 al pasar dc 57 mil mitlones de délarcs
a 3650 (cxcluido servicios); cn volumen, aumcnta cn alrededor del 40% por
encima del crecimiento de la produccién.?

2 Vdase, por cjemplo, el trabajo de Braun, O.: Comercio internacional e imperia-
lismo, Siglo XXI cditores, Argentina, 1973,

3 Sandretto, R.: “*Le commerce mondial, un panorama”, en Les Cahiers Frangais
n. 269, encro-febrero 1995, pp. 3-10.
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Recuadro No. 1

Los determinantes de los cambios internacionales segiin las
diferentes teorias

Ventajas
comparativas

Dotacién de
factores

Cambio inter-
scctorial

Infoque nco-
teenolégico

Enfoque neco-
marxista

D. Ricardo

E. Heckscher
B. Ohlin
P.A. Samuclson

B. Balassa

H. Grubel

P. Lloyd

B. Lassudrie
Duchene

J.L. Mucchielli

R. Vemon

J. Mistral

Los paiscs sc especializan
en la produccién de bienes
en los que disponen de
ventajas comparalivas.

I os paises exportan el bicn
producido con la técnica
que utiliza el factor relati-
vamente mds abundante en
su territorio.

Jerarquizacién de las ven-
lajas comparativas, compe-
tencia monopolista, diferen-
te posicién en la gama de
productos.

Las exportaciones aparccen
en la fase dc crecimiento
del producto, las importa-
ciones en aquella de la ma-
durez.

Jerarquizacién de las nacio-
nes, dominacidn, difusién
desigual del proceso de acu-
mulacién.

Productividad
del trabajo.

Intensidad capi-
walista: relacion
capitalfirabajo.

Diversas varia-
bles segtin la
cxplicacién.

Intensidad de los
gaslos cn invest-
gacién y desarro-
llo, edad dcl pro-
ducto.

Tasa de forma-
cién bruta de ca-
pital fijo, control
del mercadointer
no de bicnes de
capital.

FUENTE: Rainelli, Michel, Le commerce international, La Découverte, Paris, 1988, p. 57

El comercio de¢ productos manufacturados crecc a tasas superiores a las
registradas por ¢l flujo de productos agricolas y mincralces; esc crecimicnto
pucde observarse no solo cn los paiscs industrializados sino tambicn cn los
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paiscsen desarrollo. De acucrdo al GATT, en 1993, la participaci6n dc los
productos manufacturados en ¢l total de las exportacioncs mundiales fuc de
75%, micntras quec la de los productos gencrados cn las actividades
extractivas fue dc apcnas cl 12%.

El siguicnte cuadro permite analizar la composicién del intercambio por
producto:

Cuadro No. 1

Exportacién mundial de bienes, por producto
Milcs de millones dc ddlares y porcentajes

Total 3.543 100,0 100,0 100.0 5.0 1.6 5.9

Productos agropecuarios 444 14,7 137 122
Alimenticios 349 11,0 10.4 96 3.8 33 13
Matcrias primas 95 3,7 33 2.6 1.9 -7.2 2.1

Productos de las industrias

extractivas 445 27,6 21.8 122 -1.9 -5.1 -2.0
Minas y mincrales 47 2,1 1.8 13 09 -6.7 -32
Combustibles 331 23,0 182 9.1 -2.8 -1.8 -1.8
Metales no ferrosos 67 2,5 1.8 1.8 24 -5.6 -1.7

Manufacturas 2.654 54,0 61.2 729 1.6 33 7.6
Hierro y acero 103 38 3.6 2.8 25 -1.1 -1.2
Quimicos 327 7,0 78 9.0 7.2 31 74
Ovros semi-elaborados 280 6,8 6.4 17 6.1 0.8 5.9
Magquinaria y equipo
de transporte 1.359 258 31.0 373 83 3.8 8.0
Textiles 117 2,7 28 32 6.3 42 69
Prendas de vestir 131 2.0 2.5 3.6 102 9.7 120
Ouros biencs de consumo 337 59 7.1 9,3 9,0 29 8.8

FUENTE: GATT (1993: p.38)
Adicionalmente, cl comercio internacional de servicios crece mds rdpida-

mcnte que ¢l de los bicnes (o mercancias) y representa una fraccion cada vez
mayor del comercio internacional.

4 GATT, Focus, varios niimeros.
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Por otra parte, ¢l 70% del comercio total de bicnes y servicios sc clectida cn
los paises industrializados; ¢l 27% cs realizado por los paiscs en desarrollo
y ¢l 3% por las denominadas “cconomias cn transicion”.

Cuadro No. 2

Matriz del comercio internacional, 1992
Miles de millones de délarcs

mérica

América del Norte

Productos agricolas 1941 9.10 16.07 374 3 237 3282 86.62

Productos de las

industrias cxtractivas 2113 4.28 8.36 0.14 0.40 0.35 10.18 44.84

Manufacturas 143.61 61.29 95.79 2.54 6.48 13.69 96,68  420.08

Total mercancias 194.72 78.21 128.55 6.73 107 17.88 145.56 582.35
América Lalina

Productos agricolas 1041 5.10 1382 1.59 1.04 1.16 4.51 37.63

Productos de las

industrias extractivas 1895 6.10 9.08 041 0.22 0.33 5.28 4037

Manulacturas 4093 14.40 717 0.23 0.88 0.88 3.66 68.15

Total mercancias 70.61 2592 30.56 2.23 212 2.4 137 147.59
Furopa Occidental

Productos agricolas 8.61 3.41 162.16 9.08 7.51 592 9.99 206.68

Productos de las

industrias extractivas 8.45 0.60 91.01 245 1.81 1.7 n 109.79

Manufacturas 107.01 31.51 962.46 44.48 4277 41.79 1115 1347.52

Total mercancias 125.52 3627 122961 57122 5317 57.29 12813 1087.21
Europa centro/oriental

Productos agricolas 0.31 0.20 7.44 1.35 0.25 0.12 173 114

Productos de las

industrias extractivas 0.48 0.47 23.07 5.08 0.24 0.22 192 3148

Manufacturas 1.29 0.96 25.74 8.35 1.08 1.06 6.13 44.61

Total mercancias 2.15 1.78 56.98 17.08 1.66 171 10.19 91.55
Alrica

Productos agricolas 0.79 0.08 9.70 0.49 1.63 0.34 224 15.27

Productos de las

industrias extractivas 11.61 141 30.79 0.93 1.85 0.39 3.56 50.54

Manufacturas 1.22 0.29 10.64 0.49 2.80 0.61 2.54 18.59

Total me:rcancias 137 1.79 5345 1.92 6.32 1.57 9.55 88.3
Medio Orlente

Productos agricolas 0.13 0.04 192 0.26 0.14 1.24 0.31 4.04

Productos de las

industrias extractivas 11.81 332 2399 1.11 5.05 4.19 47.34 96.81

Manufacturas 3.97 0.4 6.81 1.23 0.86 4.08 4.08 21.27

Total mercancias 16.14 3.63 33 2.6 6.04 9.56 5192 122.89
Asla

Productos agricolas 9.490 1.280 13.040 2.360 2.200 3760  48.490 80.62

Productos de las

industrias extractivas 3.420 0.810 4.630 0.300 0.410 0.610 54.060 64.24

Manufacturas 215.860 19.110  150.330 6.900 10.850 26.880 284.170 714.1

Total mercancias 2322 21.33 170.32 9.62 13.51 3143 394.06 872.47
Total mundial

Productos agricolas 49.15 19.21 224.15 18.87 15.88 14.91 100.09 442.26

Productos de las

industrias extractivas 75.85 16.99 190.93 1042 9.98 779 126.11 438.07

Manufacturas 513.89 127.80 1.258.94 6422 65.72 94.99 508.76 2.634.32

Total mercancias 655.04 168.93  1.70247 974 9352 121.88 753.12  3.592.36

FUENTE: GATT (1993, pp. 92-95)
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La mayor parte dc csos intcrcambios sc realiza cntre los Estados Unidos,
Europa y Japén: 4/5 del intercambio mundial tiene por origen o destino uno
de csos tres “polos”. Los paiscs del “norte” intcrcambian principalmente
entre cllos: 3/4 dc sus cxportacioncs sc destinan a otros paiscs
industrializados lo quc permite afirmar que cl comercio Nord-Nord consti-
tuye cl nicleo central del intercambio mundial.?

En tal contexto, preocupa cl pragmatismo cn boga: frente alas cxplicacioncs
tedricas, prevalecen posiciones centradas cn aspectos especificos y, por
cicrto, coyunturales. Estas notas pretenden ilustrar algunos aspectos leoricos
que permiten comprender ¢l comportamicnto de los factores que determinan
la dircccién y cstructura de las corrientes del comercio internacional; ¢ste
trabajo deberd complementarse con un andlisis sobre la situacién del pafs cn
¢l mercado mundial.

2. La teoria clasica del comercio internacional

Paracsta tcoria, que surge cn los albores del siglo pasado y cuyos autorcs son
Torrens y Ricardo,’ la variable que cxplica la cxistencia y la estructura del
comercio internacional ¢s la tecnologia. La difcrencia en los costos compa-
rativos refleja, en cfecto, diferencias en las téenicas productives.

§ Sandretto, R, op. cit. p. 4

6 Una sintesis de los orfgenes y evolucidn de la teoria del comercio internacional,
puede encontrarse en Falconi, J.-Burbano, L.E.: «Sobre la controversia teérica a
propésito dcl comercio internacional», en Economia y Desarrollo n. 9, 11E-
PUCE, julio 1985, pp. 84-93. Véasc también Ffrench-Davis, R.: Economia
internacional. Teorias y politicas para el desarrollo, Fondo de Cultura Econé-
mica, México, 1979, pp. 24-52; Chacholiades, M.: Economia internacional,
McGraw Hill, Espafia, 1982, pp. 13-147; Krugman, P.R. - Obstleld, M.:
International Economics. Theory and Policy, Glenview, lllinois, 1988; y, la
reciente edicién de Salvatore, D.: Economia internacional, McGraw-Hill,
Colombia, 1995, pp. 168-198.

7 EIl costo comparativo puede ser definido como la relacidn entre los costos
(unitarios) absolutos de los dos bicnes en un pafs, o como la relacién entre los
costos (unitarios) absolutos dcl mismo bicn en dos paises. Una formalizacion
matematica de las teorfas del comercio intcrnacional pucde encontrarse en
Mucchielli, J.L.: “Principes d’Economic Internationale”, Economica, Parfs,

1987.
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Ensuorigen, cl modcloclisicode comercio internacional fue concebido para
dos paises y dos bicnes,® aunque ha sido gencralizado para tencr en cuenta la
diversilicacion dc las corricntes del intcrcambio mundial.

El razonamiento ricardiano suponc que los difercntes factores de la produc-
cién pueden expresarse en términos de uno de cllos (trabajo), lo que
concucrda -por lo demds- con la concepeidn de los cconomistas cldsicos
sobre cl origen del valor.

En su formulacién original, ¢l modelo no inclufa ¢l supucsto de perfecta
movilidad intcrnacional de los factores de 1a produccidn, aunque consideraba
la cxistencia de libre compelencia y la ausencia de costos dc transporte.

Como sc sciiald, la tcoria cldsica postula que las causas del comercio
intcrnacional radican cn diferencias tecnoldgicas que se cristalizan cn
difcrencias de costos comparativos. Supone, ademds, que ésta cs la condi-
ciénnecesaria para que los paiscs participen cn ¢l comercio internacional; la
condicién suficicnte -para quc cl intercambio sca mutuamente beneficioso-
¢s que la relacién de intercambio internacional esté comprendida entre los
costos comparativos, sin ser igual a ninguno de clios.” Si se verifican ambas
condiciones, cada pais sc especializard cn la produccién del bien cn ¢l que
ticnc mayor ventaja relativa (o menor desventaja relativa). En la perspectiva
cldsica, cl intercambio cs ventajoso para todos los paiscs participes si sc¢
cumplcn ambas condicioncs.

Unadclascriticas formuladas al modcloricardiano sc relacionacon ¢l hecho
de no determinar 1a relacidn de intercambio internacional, identificando
cxclusivamente los limites (los costos comparativos de los paises) dentro de
los cuales deberia ubicarse para que ¢l intercambio resulle mutuamente
ventajoso. En cfecto, la teoriaricardiana del comercio internacional tomacn
consideracion sélo aquellos aspectos relacionados con la olerta, haciendo
caso omiso dc las condiciones de la demanda. Mill, en sus Principios de
economia politica,"® plantcard por primera vez la ccuacién de demanda

8 Cabe recordar ¢l famoso cjemplo ricardiano de Portugal e Inglaterra que se
especializan, respectivamente, en la produccién y exportacién de vino y tela.

9  Gandolfo, G.: Teoria pura del commercio internazionale, ISEDI, Milédn, 1978,
pp- 11-12.

10 Citado en Gandolfo, G.; op. cit., pp. 16.
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intcrnacional segtin lacual larclacién de intercambio se determinaen el nivel
cn que cl valor de las exportaciones de un pais cs igual al valor de sus
importacioncs.

Esta idca scrd retomada posteriormente por Marshall, que construird las
curvas de demanda-oferta intcrnacionales, formulando una de las versiones
mds "clegantes” de la teoria ncoclasica del comercio internacional.

3. El modelo de Heckscher-Ohlin

En la tcoria cldsica, los rendimicntos de escala son constantes y las difcren-
cias scctoriales ¢ internacionales de productividad del trabajo son conse-
cuenciadelautilizacién de distintas tecnologias o de difercnciasenlacalidad
dcl factor trabajo; cl comercio internacional surge, entonces, por ladiferencia
dc coslos comparativos.

El esquema de Heckscher-Ohlin ofrecid, especialmente entre los afios 30 y
50, una explicacién alternativa sobre ¢l origen de las ventajas comparativas;
segiin estec modclo, éstas surgen por la diferente dotacién relativa de los
factores de produccion a nivel internacional.

La tcorfa de Heckscher-Ohlin establece que cada pafs ticne ventaja compa-
rativa cn aqucllos bicnes cuya produccién incorpora -en mayor proporcion-
cl factor mas abundante en dicho pais; scran precisamente estos productos los
quc al pais le convicnce producir y exportar.

Este modelo, que por facilidad expositiva fue plantcado cn iérminos de dos
paises, dos biencs de consumo final y dos factores de la produccion,' s basa
cn un conjunto de hipdtesis dc cuya validez depende su consistencia. Estnr
supucstos son:"?

11 Escsencial que ambos paises dispongan delos dos factlores productivos y generen
ambos bicnes de consumo.

12 Torres Gaytan, R.: Teoria del comercio interracional, Siglo XXI cditores,
México, 1984, pp. 136-141; Gandolfo, G.; op. cit., pp 17-18; Flrench-Davis, R.;
op. cit,, pp. 39-49 y Findlay, R.: Comercio y especializacién, Alianza cditorial,
Barcclona, 1970.
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En

6.

Cn

13

Ausencia de:
a) costos de transporte
b) barreras u obsticulos al libre comercio

Competencia perfccla

a) encl mercado de bienes (lo que implica que los dos bicnes producidos
en ambos paiscs son idénticos)

b) en ¢l mercado de los factores

a) Inamovilidad intcrnacional de factores
b) Perfccta movilidad intcrnacional de productos

Pleno empleo de factores

a) Mesurabilidad fisica
b) Igualdad cn la calidad } de los factorcs
¢) Disponibilidad dada

fo que concicrne a las condiciones de produccion:

Las funciones de produccién ticnen productividades marginales positi-
vas y decrecientes y son homogéneas de primer grado (rendimicntos de
cscalaconstantes); las funcioncs de produccion serian idénticasen ambos
paiscs y -obviamente- difcrentes para ambos bicnes. Esto suponc que no
cxisten difcrencias tecnoldgicas cntre los paises 'y que se neccsita la
mismaproporcién y cantidad de factores para producir un bicn, en ambos
paises.

Sc excluye la posibilidad de reversién de la intensidad factorial en la
produccién dec ambos bicnes, lo que significa que cualquicra quc fucse la
rclacion entre los precios de los dos factores (por cjemplo, trabajo y
capital) en los dos paises, uno de los productos utilizara rclativamente
mads capital y, cl otro, rclativamentc mds trabajo.”®

lo que sc relaciona con las condiciones de la demanda:

La condicién que posibilita excluir la reversion de la intensidad en ¢l uso de los
factores es que las dos isocuantas que representan las funciones de producciénde
ambos bicnes, se corten una sola vez.
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8. Scsupone que la estructura de la demanda (es decir, la proporcién cn la
que los bicncs son consumidos) es idéntica en los dos paises ¢ indcpen-
dicnte del nivel de ingreso; vale decir, quelos gustos de los consumidorcs
son similares cn ambos paiscs (iguales funciones de utilidad) y que la
clasticidad-ingreso de la demanda para cada uno dc los bicnes es
constante (unitaria).

Como se pucde deducir, las hipdtesis del modelo tienen por objeto excluir
la cxistencia de difcrencias en la tecnologia (punto 6) o en la estructura dc la
demanda  (punto 8), evidenciando dnicamente las difcrencias que, en cl
4mbito intcrnacional, s¢ presentan cn la dotacién de factores.

Una aplicacién del modclo de Heckscher-Ohlin, en ausencia de "especiali-
zacién completa”, ¢s lademostracién del tcorema de laigualacion del precio
de los factores (Samuclson), scgin cl cual ¢l comercio intcrnacional sustitu-
ye al movimicnto internacional de factores y ticne por cfecto modilicar la
cscasez rclativa on los paises que comercian, hasta el punto de igualar los
precios relativos y absolutos.™

4. Las criticas al modelo de Heckscher-Ohlin

El esquema de Heckscher-Ohlin pucde scr considerado como un caso
particular de la tcoria ncocldsica cn ¢l que sc suponc identidad internacional
de teenologias productivas y de la estructura de la demanda.'® Una parte de
las nucvas orientacioncs tedricas cn materia de comercio internacional se

14 Unacritica a este tcorema puede encontrarse en el citado libro de Flrench-Davis.
Scgin cste economista, «.. de ser vdlidos estos supuestos, se preveria un
espléndido futuro para los paiscs subdesarrollados: bastaria que abricsen de par
cn par las pucrtas al comercio internacional. Una vez que la cconomia de cada
pais se hubiese ajustado al intercambio libre, un trabajador estadounidense
recibiria la misma remuneracién que un trabajador asidtico o uno latinoamerica-
no». Ffrench-Davis, R.; op. cit., p. 43.

15 El modclo neoclésico ticne en cucnta simultdancamente las diferencias teenolé-
gicas, las diferencias cn la dotacién de factores productivos y, por tltimo, las
diferencias en los gustos de los consumidores. La teoriancoclasica del comercio
internacional -y cn particular, ¢l plantcamiento de A. Marshall- ofrece, ademds,
una explicacién formal del mecanismo de determinacién de la relacién de
intercambio internacional.
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origina cn las criticas formuladas al modelo de Heckscher-Ohlin, sobre todo
aquellas que consideran su inadccuada aproximacion a la rcalidad.

Un primer estudio critico del esquema de Heckscher-Ohlin fue realizado por
Lcontic* en los afios cincuenta; con un andlisis cmpirico, encontrd quc los
Estados Unidos cxportaban productos con alta intensidad de mano de obra
¢ importaban productos intcnsivos en capital. Pucsto quc los Estados Unidos
craconsidcrado como ¢l pais mas rico cn capital, el resultado contrastabacon
los postulados de la tcorfa, scgin la cual cse pais habria debido exportar
bicnes con alta intensidad de capital,

Aunque cl sucesivo debate sobre los aspectos metodoldgicos y estadisticos
no permitié arribar a conclusiones definitivas en favor o cn contra, la
paradoja de Leontief -como sucle denominarse en el mbito académico ha
pretendido scr explicada con los siguicntes argumentos tedricos:

i. eltrabajo nortcamcricano cs mucho mads cficiente que ¢l trabajo cxtran-
jero, por 1o que ¢l stock de trabajo cn 1os Estados Unidos ¢s mucho mis
abundante y cualitativamente superior que ¢n los demds paiscs;

ii. en rcalidad, no cs cxtrafio que la intensidad factorial se revierta; y,

iii. no existe, en la prictica, identidad internacional cn la estructura de la
demanda.

Las principalcs criticas al modelo H-O estin dirigidas a las hipétesis sobre
las que s¢ fundamenta; sc trata, en efccto, de un esquema csencialmente
cstdtico, que impide aprchender el grado y la rapidez de adaptacion de los
paiscs a las cambiantes condiciones del mercado internacional. Por dltimo,
¢l modclo hace caso omiso de las fuerzas socio-ccondémicas que influyen
preponderantemente sobre la estructura del comercio exterior; en otras
palabras, la tcoria ncocldsica excluye del andlisis aqucllos clementos histé-
rico-politicos que determinan  -cn dlima instancia- la estructura de las
ventajas comparativas.'” Esos son, en definitiva, los principales aspectos
abordados por las “nucvas” teorias del comercio internacional.

16 Lconticf, W.: «Factor proportions and the structure of American Trade», en
Review of Lconomics and Statistics, noviembre 1956.

17 Una critica global a la teorfa neocldsica del comercio internacional se encucntra
en Emmanuel, A.: El intercambio desigual, Siglo XXI editores, Sta. edicidn
Meéxico, 1979 y Bye, M.: Relations économiques internationales. lfchangex
internationaux;, Dalloz, Sta. edicién, Paris, 1987.
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5. Las nuevas teorias

5.1 Vent for surplus

Ll cnfoque denominado Vent for surplus (o salida de excedentes), ticne
origen cn algunas ideas plantcadas por Smith, y rctomadas por Myint"* cn
1958 para analizar los problemas relacionados con la apertura al comercio
externo de los paises de la zona tropical bajo dominio colonial en cl siglo
pasado.”

Micntras la tcorfa ortodoxa suponc ¢l pleno cmpleo de los factores de la
produccién -por lo que los recursos disponibles son rcasignados como
consccucncia de la apertura al intcrcambio internacional (con obvias conse-
cuencias sobre ¢l nivel de produccidn de los bicnes gencrados)- el enfoque
vent for surplus, cn cambio, admitc la presencia de recursos desocupados
antes de la apertura internacional, que pueden ser empleados en la produc-
cién dc bicnes cxportables sin provocar disminucién en el nivel de produc-
cién de los demads scctores.

Sc podria considerar cl caso de una “cconomia primitiva” conformada por
dos sectores:®® uno que produce alimentos (X) y otro manufacturas
artesanales (Y); 1os factores de la produccion son ticrra y trabajo. Represen-
tando la curva de transformacion (o de las posibilidades productivas) LL, y
suponicndo cocficientes de produccién constantes, sc podria asumir que
antes de la apertura al comercio internacional cl sistema ccondmico sc
cncucntra en ¢l punto A (que representa una situacién cn la que no cstin
ocupados plenamente los factores de la produccion).

18 Myint, H.: «The ‘classical theory’ of international trade and the underdeveloped
countrics», en Economic Journal, junio 1958; Caves, R.E. "Vent for surplus
Modecls of Trade and Growth», citado en Roccas, M.: Nuove teorie del
commercio internazionale; Etas Libri, Mildn, 1975, p. 13.

19 Existe también un modelo aplicado al Canadd conocido con ¢l nombre de
"Stapley Theory". Alrespecto, Watkins, M.H.: «A Stapley Theory of cconomic
growth», en Canadian Journal of Economic and Political Science, mayo 1963.

20 BasadocnRoccas, M.; op. cit., pp. 12-14 y en Gandolfo, G.; op. cit., pp. 108-109.
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Grafico No. 1

Con la apertura al intercambio, ¢l pais tiene la posibilidad dc exportar bicnes
alimenticios: se desplaza horizontalmente desde A hasta B sobre lacurva de
transformacidn, aumentado la produccién del sector X micntras que la del
scctor Y no sc altera. El comercio internacional ofrecc una “salida para cl
excedente” de factores desocupados y no tdnicamente una reasignacion
intersectorial de los recursos, como supone la tcoria ortodoxa.

La pendicnte de larecta BC representa la relacién de intercambio internacio-
nal y C es la combinacion de X y Y consumida en el pais,?* cuyas exporta-
cioncs AB de alimentos son intcrcambiadas con importaciones AC de
manuflacturas.

En cste punto, sc podria aplicar ¢l andlisis tradicional de costos comparati-
vos: ¢l scctor Y no cstd en capacidad de competir con las manufacturas
importadas, por lo quc tenderia a desaparccer gradualmente; toda la fucrza

21 Suponicndo, para simplificar, que después de la apertura cl pais desca seguir
consumiendo 1a mismacantidad de productos alimenticios que demanda antes del
intercambio internacional.
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de trabajo sc desplazaria hacia la produccién de alimentos, hasta alcanzar la
completa especializacion (punto L’). Si s¢ suponc que la rclacién de
intcrcambio internacional no sc ha modificado (por lo que DL’ ¢s paraicla a
CB), el pais podria, por cjemplo, consumir la combinacién D (OE dc X y OF
de Y que, como sc puede notar, sc encuentra por encima de la “frontcra de
produccién” del pais), intercambiando la cantidad EL’ de alimentos con
importacioncs ED de productos manufacturados, lo que obviamente repre-
scnta una ventaja.

5.2 Competencia monopolista y diferenciacion del pro-
ducto

La tcoria del comercio internacional ha podido nutrirse de algunas reflexio-
nes del enfoque de la competencia monopolista, que pretende explicar cl
comportamicnto del empresario frente a determinadas caracteristicas del
mercado interno. En cfecto, la evidencia empirica ha demostrado que las
hipétesis de Heckscher-Ohlin relacionadas con la competencia perfecta son
poco realistas:

i. las empresas quc opcran a nivel internacional, para poder competir,
necesitan considerables montos de inversion, 1o que limita la posibilidad
de acceso al mercado;

ii. cn cl 4mbito internacional existe mayor posibilidad de diferenciar los
productos® debido a 1a mayor diferenciacién de los ingresos y ‘gustos’

dc los consumidores;

iii. cs posible aprovechar las ventajas que derivan de la limitada movilidad
internacional de los factorcs;

iv. ¢l clemento "espacio” -y por consiguicnte, el costo de transportc ¢
informacidn- jucga un papcl preponderante en el comercio internacional.

22 Basta pensar, por ejemplo, en el caso de los automéviles.
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A partir de los afios scsenta se asiste a un proceso de creciente diferenciacion
de los productos, que en parte obedecid a la creacidn artificial de necesidades
por parte de las grandes empresas. Las tendencias del comercio internacional
reflcjan, en efecto, una concentracidn cada vez mayor cn los productos
manufacturados, en los que cs posible introducir modificacionces de tipo
cualitativo, con ¢l propésito de difcrenciarlos de sus eventuales competido-
Ics.

Drezc® analiza los aspectos relacionados con las diferencias cualitativas cn
productos destinados a satisfacer las mismas nccesidades. Existen diferen-
cias cn cl "estilo" del producto o en ciertos detalles, lo que permite a
determinados productos penctrar facilmente cn cicrtos mercados.

La versién mas claborada de la teorfa de la diferenciacién del producto cs
propucsta por Linder:®* diferentes cualidades de un bien no satisfacen
nccesidades o gustos similares de los habitantes de un pais, sino especiales
nccesidades o gustos de diferentes estratos de ingreso, independicnicmente
de la nacionalidad.

Linder afirma que las funcioncs de produccidn de los bienes no son idénticas
cn todos los paises -como suponc ¢l modelo de Heckscher-Ohlin- y sosticne
quc mientras mayor similitud tengan los paises en la estructura de la
demanda, mucho mds intenso scrd ¢l comercio entre dichos paises.

Para cstc economista, ¢l factor que deiermina -a nivel intcrnacional- la
similitud cn la estructura de la demanda es ¢l ingreso per cdpita, pucs cste
dectermina los bicnes (y su calidad) que los individuos dcmandan para
consumo o inversiones.

Para concluir, sc pucde decir que la teoria de Linder explica la concentracién
del intercambio internacional entre paiscs con clevado nivel de ingreso per
cédpita (pues los paiscs cn desarrollo no disponen de un amplio mercado
intcrno que sustente ¢l desarrollo de la industria manufacturcra de exporta-

23 Dreze, J.: Quelques réflexions sereines sur 'adaptation de 'industrie belge au
Marché Commun», en Comptes rendus des travaux de la Société Royale
d’Economie Politique de Belgique, diciembre 1960, citado en Roccas, M.; op.
cit., 22.

24 Linder, S.B.: “An Essay on trade and transformation” , Almqvist & Viksell,
Stockholm, 1961.
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cién) y el bajo volumen del intercambio entre paises ricos y pobres, aspecto
quc contradice el tcorema de Heckscher-Ohlin (que supone crecientes flujos
comerciales entre paises desarrollados y en desarrollo, basados en ladiferen-
tc dotacion de recursos).

Con la incorporacidn de los rendimicntos de escala crecientes al estudio del
intercambio internacional,” laintcrpretacién sobre el origen y destino de los
flujos comerciales a nivel mundial sc enriquecié notoriamente. Ademds, a
mcdiados de la década dc los afios scsenta, surgen varios cstudios empiricos
tendicntes a explicar la “coexistencia” -en un mismo pais y cn una misma
rama de actividad- dc cxportacioncs ¢ importaciones. B. Balassa propone, al
respecto, un indicador de comercio intra-scctorial:

Xi- Mi
Xi + Mi

Cuando dicho cocficiente se acerca a 0, existe un comercio intra-scctorial
importante; si éste s igual a+17, la rama cs inicamente cxportadora; y, si ¢s
igual a -1, se trata dc un scctor exclusivamente importador.

El intercambio intra-scctorial (o intercambio cruzado) cs un fcnémeno
totalmente incompatible con la teoria ricardiana y con la de Heckscher-
Ohlin, pues su existencia sugicre que los paiscs que intercambian tienen -1os
dos- ventajas comparativas en la produccién del mismo bicn.

Mucho més completas, desde el punto de vista delintercambio internacional,
parccen ser aquellas explicacioncs basadas cn la teoria del oligopolio.
Aunque no ¢s objcto de csta resciia analizar las caracteristicas del mercado
monopolista y las rclaciones entre la concentracién y centralizacién con la
intcrnacionalizacion del capital, cabe sciialar que estos aspectos han sido
cstudiados ampliamente por numcrosos autores, como Joan Robinson,
Chamberlain y Galbraith y, mds recientemente, P.M. Sweezy, que utiliza la
concepeidn y los instrumentos de andlisis marxista. 2

25 Krugman, P.: “Increasing Returns, Monopolistic Competition, and International
Trade”, en Rethinking International Trade, MIT Press, 1990.

26 Unaresciia histérica de las diferentes teorfas sobre la concentracién y centraliza-
cidn del capital puede encontrarse cn Mancheno, D.: «De la concentracion y
centralizacién del capitalismo monopolista de estado. Un acercamicnto al caso
ccuatoriano», tesis de grado de economista, PUCE, Quito, 1986.
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5.3 La teoria del "gap" tecnoldgico

Posncr publicé en 1961 la primera version de lo que posteriormente se
conocerd como teoria del "gap" o brecha tecnoldgica. En su trabajo”
considera a dos paises cn los que supone cxiste la misma dotacién de factores
productivos con precios (absolutos y rclativos) iguales; ademds, supone
ausenciade costosde transporte e idéntica estructura de lademandaen ambos
paiscs.

Grifico No. 2

Pais A

produccién

macioncs
0 -
to t 173 licmpo
produccion
Pais B

Posncr afirma que si en uno de los dos paises -por ¢jcmplo, en ¢l pais A- una
de las industrias textiles que produce fibras sintéticas descubre un nuevo
matcrial, el pais A ofrccerd este producto a las empresas textiles del pais B.
El ticmpo que transcurre entre el momento en que la nucva fibra es utilizada
por las cmpresas textiles del pafs A y ¢l momento en el que se adopta cn los
procesos productivos en ¢l pais B (t)-l), s¢ denomina foreign demand lag.

27 Posner, M.V.: «International trade and technical change», Oxford Economic
Papers, octubre 1961.
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Sin cmbargo, los empresarios dcl pais B -frente a la eventualidad de que las
importaciones de la nucva fibra pucdan prohibirse o suspenderse y en vista
dc las altas ganancias quc podrian obtener clabordndola por cuenta propia
cmpezaran a producir dicha fibra "por imitacién” a través de una dc las
siguicntes alternativas:

i. iniciando un proceso auténomo de investigacién cicntifica que, obvia-
mente, requerird de menor capacidad tecnoldgica y recursos financicros,
pucsto que sc¢ conocen ya las caracteristicas fundamentales del producto;

ii. adquiricndo la patente cn el pais A; o,
iil. aceptando filiales de la empresa extranjera innovadora.

El intervalo de ticmpo entre el inicio de la produccién de lanueva fibracnel
pais A y en cl pais B (t; - to) sc denomina imitation lag. El volumen dc las
cxportaciones del pais A hacia ¢l pais B depende de la diferencia existente
entre ¢l imitation lag y el demand lag.

Por su parte, Hufbauer®® critica la hipétesis de idéntica dotacidn de factores
productivos y de igualdad de sus precios plantcada por Posner y sugicrc, al
contrario, 1a necesidad de retomar cl elemento mds importante de 1a teoria de
Heckscher-Ohlin: ladifcerenciacn la dotacién de factores. Hufbaucr sosticne
queladiferente disponibilidad de factores pucde determinar unareversion de
tendencia en los flujos del comercio internacional, pucs un pais con bajos
nivcles salariales -en ¢l que, por lo general, no sc dan innovaciones tecnol6-
gicas- importara nucvos productos Unicamente cn las primcras fascs, para
lucgo,después de adoptadalainnovacion por imitacion, iniciar la produccion
nacional y lacxportacion, aprovechando las ventajas comparativas derivadas
del bajo costo de la mano de obra.

Pucsto que los paises con altos niveles salariales son, gencralmente, lideres
en lo que concierne a innovaciones tecnoldgicas, éstos registran -cn la
primera [ase del ciclo- importantes voliimenes de exportacién del producto
cncl que sc da una brecha ecnoldgica; en cambio, cn las fases posteriores,
los paiscs con caracteristicas opucstas scran los que exportardn dicho

28 Hulbauer, G.C.: Synthetic materials and the theory of international trade,
Dukworth, Londres, 1966.
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producto, aprovechando las ventajas comparativas originadas en los bajos

nivcles salariales.

El esquema de Hufbauer se reporta cn ¢l recuadro No. 2.

Una cmpresa innovadora pucde dar lugar a descubrimientos tecnolégicos y
generar nucvos productos, por las siguientes razoncs:

i. puede existir cierta conexidn técnica entre la primera innovacién y las

posteriores;

il. lacomplementaricdad en los bicnes consumidos pucde cstimular nucvas
innovaciones ¢n los productos demandados conjuntamente al bicn objeto
de mejoramicento teenoldgico inicial; y,

iii. la prescncia de investigadores favorece la introduccidn de innovaciones.

Estos clementos constituyen los factores que, segin Posncr y Hufbaucr, dan

origen a las economias de escala dindmicas.

FASE 1 Pais A con salarios altos

Recuadro No. 2

Intercambio derivado del

Gap Tecnoltgico

Pais B con salarios bajos
>

AUMENTO DE LA EDAD DEL PRODUCTO——

e —

Fuerzas que tienden a eliminar el intercambio origi-
nado en la brecha tecnoldgica reduciendo el

Fuerzas  que tienden a continuar el intercambio

originado ea fa brecha tecnoldgica, después de que

entre los paises A y B.

"imitation lag" del pais B. ¢l pais B ba implantado los nuevos procesos técni-
1. Incertidumbre en ¢l mercado. cos.
2. Altastasas de ganacia. L. Aprovechamicato de las ias de esca-
la por parte el pais A.
G ——
Intercambio derivado de
FASE 2 . bajos salarios Pais B con alarios bejos
—
Fuerzas que favorecen el i bio derivado de Fuerzas que determinan a inalizacido del corer-
bajos niveles salariales: cio intemacional derivado de bajos niveles salaria-
1. Ripida recuperacién del “imitation lag" por les
parte del pait B. 1. Descubrimientode un nuevoy mejor produc-
2. Mayor desigualdad o los nivcles salariales 10 en ¢l pais A.

2. Aumento del nivel de salario en ¢f pais B.

FASE 3 |  Pais A con salarios altos

29 Roccas, M.; op. cit., pp. 50-51.

Terminacion del
intercambio

Pais B con salarios bajus




117

En sintesis, estos autores afirman que es posible obscrvar un flujo dc
exportaciones relativamente estable en ¢l pais que experimenta continuas
innovaciones tecnoldgicas. Laimportancia de la primera innovacion reposa
cnclhechode que pucde conducir a una concentracién de las inversioncs, que
-a su vez- determina un crecimicnto de la tasa de progreso técnico en la
misma industria, favoreciendo posteriores innovacioncs, con efecto
acumulativo. En estc caso, las ventajas comparalivas no se originan c¢n una
diferencia en la dotacién de factores sino en la difcrente distribucién de las
inversionces entre los diversos scctores.

A pesar de que la teorfa del "gap” tecnoldgico formulada por Posner y
Hufbauer sc presenta mds realista y adccuada para explicar ¢l intcrcambio
comercial entre los paises industrialmente avanzados, no permite analizar
las razones por las que determinadas innovaciones se desarrollan en cicrtos
paiscs mds que en otros.

La tcoria dc la brecha teenoldgica se origina cn la bisqueda de las causas de
los flujos comercialcs de los Estados Unidos destinados hacia Europa, en
scctores tecnoldgicos de punta. Algunos autores rechazan, sin embargo, la
idcade unabrechatccnoldgicacntre los Estados Unidos y los paises curopcos
mds desarrollados plantcando, en cambio, la existencia de un gap
organizacional y de gestién,” fruto de una mentalidad diferente y un agudo
cspiritu empresarial. Cabe notar, no obstante, que la superioridad cicntifica
y tecnolégica norteamericana se ha venido reduciendo en el transcurso de las
tltimas décadas y se ha ido concentrando en dcterminados sectores de la
produccion, como consccuencia -entre otros factores- del incremento de las
inversiones realizadas por las mismas empresas multinacionales nortcame-
ricanas en Europa y Japon.

5.4 La teoria del ciclo del producto

Esta tcorfa, en muchos aspectos andloga a la de Posner y Hufbaucr, fue
desarrollada por Vernon en 1966.” Este autor prioriza, sin cmbargo, cl
andlisis de los factores econémicos por 1os que un producto ¢s elaborado cn

30 Idem, pp. 54-56.
31 Vemon, R «International investment and iniemational trade in the product
cycle»; en Quarterly Journal of Economics, mayo 1966.
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determinado pais, superando la concepcidn de la teoria de la brecha tecno-
légica (segtn la cual son los aspectos tecnoldgicos los que dan origen al
comercio de productos nucvos).

Una de la hipétesis fundamentales del modelo de Vernon es que todos los
paises desarrollados tienen iguales posibilidades de acceder a los conoci-
micntos cientificos, aunque esto no implica nccesariamente tener las mismas
posibilidades de aplicacién de dichos conocimicntos en los proccsos
productivos.

Vemon adopta algunos conceptos elaborados por Linder y Dreze para
dcterminar los factores que condicionan la localizacion de la produccidn cn
¢l mismo lugar de venta de los productos. Entre cllos s¢ pucde citar:

i. cl desco de los productores innovadores de disponcr de margenes para
modificar la composicién del input (por lo cual no cxistc razén alguna
para localizar la produccién fucra del pais);

ii. labaja clasticidad-precio de la demanda de los nuevos productos (por la
naturaleza monopolista de tales mercados); vy,

iii. la nccesidad de mantener un contacto continuo con los consumidores.

En términos generales, la tcoria de las ventajas comparativas de Vernon
sostienc que cada pais tiene mayores probabilidades de claborar aquellos
productos nuevos que satisfacen las nccesidades mas sentidas de sus propios
consumidores.”

Vermon identifica tres ctapas en el ciclo de un producto.®® Después de fa fase
inicial, cn la que el nuevo producto es lanzado al mercado para satisfacer
rcquerimicntos y gustos "nacionales”, su demanda se incrementa y -por lo
genceral- su produccion se torna standard. Micntras las empresas tratan de

32 Marcy, G.: Economie internationale, PUF, 3ra. edicién, Paris, 1976, pp. 242-
249; Rainelli, Michel: Le commerce international, Editions La Découverte,
Paris, 1988, pp. 48-52.

33 Conti, G.: «Note sulla posizione relativa dell’Ttalia dal punto di vista della
specializzazione internazionale delle produzioni»; en Graziani, A.: Crisi e
ristrutturazione nell' economia italiana, Einaudi, Turin, 1975, pp. 382-384; Bye,
M.; op. cit., pp. 248-250.
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difcrenciar sus productos para limitar la competencia de precios o de crear
sub-categorias del mismo producto, en csa scgunda fase dcl ciclo del
producto sc registrard una tendencia hacia la formacién de patronces intcrna-
cionales definidos. En esta etapa, cuando el producto inicia la fasc dc
madurez, pucden darse cambios en lalocalizacién industrial, principalmente
con ¢l propésito de explotar eventuales ventajas derivadas de las economias
de cscala y reducir los costos de produccién. Al mismo tiempo, sc asistc a
un nuevo fendmeno: las empresas innovadoras, por temor a ser excluidas del
mercado en otros paiscs, comenzardn arcalizar inversiones en clexterior con
cl propésito de aprovecharse de una localizacién mas ventajosa y evitar los
eflcctos de medidas proteccionistas adoptadas en defensa de las “industrias
nacicntes”.

Grafico No. 3

Ventas
del producto

fases

lanzamicnto crecimicnto madurcz senilidad

En la tercera fase del ciclo, denominada de estandarizacién dcl producto,
pucden registrarse nuevos cambios en la estructura de la produccion, pucs los
productos homogéncos compiten cn un mercado internacional facilmente
accesible. Puesto que ya no existen diferencias significativas en lo que se
reficre a calidad del producto, la competencia se realiza en basc al precio; en
cste caso, los bajos niveles salariales ¢n los paises en desarrollo, constituyen
un importante atractivo para las empresas. Logicamente, este fenémeno se
dard tnicamente cuando:

i. los productos tengan alto contcnido en trabajo y scan altamcnte
cstandarizados;
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il poscan alta clasticidad -precio de la demanda y no exista ricsgo de que se
vuclvan obsolctos;

ili, concentren alto valor en poco peso y volumen, minimizando los costos
de transporte.

Esla teoria parece bastante mds realista si se considera que los Estados
Unidos exportan gencralmente productos nucvos; 1os paiscs curopcos, por
su parte, exportan bicncs similares, producidos inicialmentc cn otros paiscs;
Y, los paises subdesarrollados, exportan productos altamente estandarizados
¢ intensivos en mano de obra y recursos naturales.™

Grafico No. 4
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34 Roccas, M.; op. cit; p. 61. Estas nociones permitirian comprender el surgimicnto
de la maquila en los paises latinoamericanos.
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A pesar de las similitudes con ¢l modelo de Posner, la teoria del ciclo del
producto de Vernon presenta algunas difercncias, sobre todo en lo que
concicrne a la explicacién del proceso mediante el cual se transficre, a nivel
internacional, la produccién y comercializacién de nuevos productos. Micn-
tras quc la teoria de Vernon considera principalmente ¢l aspecto "demanda”
(cl obstdculo inicial para que ¢l pais importador pueda producir por su cucnta
cs la cstrechez del mercado), el modelo de Posner hace especial referenciaa
la oferta (dificultad existente para los paises importadores de adquirir los
conocimientos tecnolégicos necesarios).

5.5 Eldesarrollo en forma de “vuelo de patos salvajes”

En un estudio sobre la economia japonesa, Kaname Akamatsu,> presenta un
modclo de crecimicnto cn forma de “vuelo de patos salvajes” que, en cicrta
mcdida, se emparenta con la teoria del ciclo del producto adaptada a los
paiscs en vias de desarrollo.

Enunaprimera fase, ¢l pais endesarrollo exporta solamentc materias primas.
Las importaciones procedentes de los paises desarrollados pucden, por si
solas, satisfacer la demanda interna de productos manufacturados. En csta
clapa, el pais manticne esencialmente intercambio con los paises desarrolla-
dos que poscen estructuras econdmicas muy diferentes y no con  paises
veeinos cuyas estructuras son -por lo general- similares.

En un scgundo momento, ¢l crecimiento de la demanda interna vuclve
rentable fabricar en el mismo lugar los bienes de consumo manufacturados,
cuya produccidén nacional, eventualmente estimulada con medidas protec-
cionistas, sustituye paulatinamente las importaciones. Por ¢l contrario, las
importaciones de bicnes de capital, necesarias para ¢l desarrollo de las
industrias de productos de consumo, crecen.

Enlaterceractapa, los cmpresarios locales "invaden los mercados de paiscs
veeinos. Al mismo ticmpo, aumentan las importaciones de materias primas

35 Véasc Akamatsu, K.: “A theory of unbalanced growth in the world cconomy”;
Welwirtshaftliches Archiv., Universidad de Kiel, 1967; citado cn Grjebine, A.:
La nouvelle économie internationale, PUF, Paris, 3ra ed., 1986.
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procedentes de los paises menos desarrollados. Sc asiste, por tanto, a una
expansion de los intercambios entre paiscs en desarrollo. Simultdncamente,
cl pais inicia la produccion de bicnes de capital quc scrdn, a su vez,
exportados en una etapa posterior.

Griafico No. 5§

Bienes de consumo Bicnes de capital

importaciones

produccién )
produccién )
importaciones exportaciones exportaciones
Fases de subdesarrollo Fascs de desarrollo avanzado

5.6 Hacia una sintesis: la teoria del ciclo de vida del
producto

Algunos autores (como Hirsch®® y Wells™) han rcalizado csfucrzos por
construir esquemas que rednan las explicaciones contenidas cn la teorfa del

36 Hirsch, S.: Location of industry and international competitiveners; Clarcdon
Press, Oxford, 1967.
37 Wells, L.T.: «Test of a praduct cycle model of international trade: export of

consumer durables»; en Quarterly Journal of Economics, fcbrero, 1969.
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‘gap’ tecnoldgico y en la del ciclo del producto, elaborando una icoria
dindmica del comcrcio internacional que podria denominarse “modelo del
ciclo de vida del producto”.*® Dicho modclo es representado sintéticamente

en ¢l recuadro 3.

Recuadro No. 3

Caracteristicas del ciclo de vida del producto

Tecnologia

Intensidad
de capital

Estructura de la
industria

I'actor humano
"estratégico”

Estructura de la
demanda

Técnicas productivas

en rapida transforma-
cién. Dependencia de
economfias externas.

Baja

El know-how condi-
ciona el ingreso de
nuevas industrias.

Investigadores

Mercado del vende-
dor. El rendimiento
y eLprccio de los sus-
titutos determinan las
expeclativas de los
consumidores.

Introduccién gradual
de sistemas produc-
tivos de masa. Ajus-
tes en las tecnologias
productivas.

Alta, por la elevada
tasa de obsolescen-
cia.

Aumenta el nimero
de las empresas. Fu-
sién integracion cre-
cientes.

Empresarios

Cada productor estd
expuesto a una cre-
ciente clasticidad-pre-
cio. La competencia
reduce los precios, 1a
informacién sobre ¢l
producto es difusa.

Procesos producti-
vos cn cadena. Po-
cas innovacioncs dc
importancia.

Alia, debido a la
gran cantidad dc ma-|
quinaria espccializa-
da.

La posicién en cl mer-|
cado y los recursos
financieros influcn-
cian el ingreso de
nucvas cmpresas. Su
nidmero disminuye.

Trabajo poco espe-
cializado.

Mercado del com-
prador. La informa-
cién sobre cl producH
to estd disponible in-
mediatamente.

38 Conti, G.: “Progresso tecnico e competitivitd internazionale nell’cconomia italia-
na”, en Vaciago, G. (recopilado por): L'economia italiana nella integrazione
internazionale, Edizioni Comunitd, Milan, 1974, pp. 345-386; Miurin, P. - Santini,
C.: “Un’mterpretazione del commercio con I'estero dell'ltalia alla luce del ‘ciclo

9

del prodotto’”’, en Contributi alla ricerca economica, n. 1, del Servizio Studi della
Banca d'Italia, diciembre 1971, pp. 187-216.
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Cuando un nuevo producto se introduce en el mercado, se asiste gencralmen-
tc a una proliferacién de versiones o scries. Las necesidades de los clicntcs
no son todavia conocidas; es atn dificil comparar un modclo con otro, pucs
todavia no ha sido creado un “tipo” o bicn standard. Los procesos produc-
tivos sc caracterizan por frecuentes cambios y por realizarse en pequefia
escala. El input mas importante en esta primera fase ¢s ¢l know-how
cicntifico-técnico. Los precios son relativamente altos y la demanda
incldstica.

En las siguientes fases, los productos se vuelven cada vez més estandarizados
ylacompetenciatiendeareducirlos precios; las empresas -mediante técnicas
publicitarias- tratan de diferenciar sus productos y la tecnologia -capital
intensive- sc¢ vuelve cada vez mas estable. En la iltima fasc del ciclo, ¢l
personal no calificado representard un porcentaje elevado de la fucrza de
trabajo, por lo que ¢l costo del trabajo no calificado ocupara un peso mucho
mds importante sobre el total.

Las cambiantes caracteristicas de la tecnologia de produccion y las condicio-
ncs de la demanda en cada una de las fases del ciclo de un producto,
constituycn los elementos esenciales que determinan -en (ltima instancia-
qué pais lo produce, cxporta o importa. Las fascs anteriormente analizadas
constituyen las etapas a través dc las cualcs sc cristalizaria ¢! proceso de
internacionalizacion de la produccién y del comercio mundial de una
mercancia.

Una vez estandarizada ¢ “imitada” la tecnologia productiva (por cualquicra
dc las tres alternativas plantcadas por Posncr®), los paiscs en desarrollo
iniciardn la produccién local de los nuevos productos, obtenicndo ventajas
comparativas en cl mercado internacional debido al bajo costo de lamano de
obra.

Para visualizar mejor cl aporte de estas "nucevas” teorias, sc reporta ¢n ¢l
recuadro No. 4 una comparacién sintética de las principales hipétesis sobre
las que se sustentan ¢l modelo ncocldsico y el del ciclo vital del producto.*®

39 Véase5.3
40 Cont, G.: «Progresso tecnico...»; op cit., p. 360.
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El modelo neoclasico y el del ciclo vital del producto

Principales autores

Principales hipdtesis

@

©]

@

(©)

©)

O]

®)
()]

Previsiones

Hekscher, Ohlin, Samuelson

Idénticas funciones de produccion
cién a nivel internacional para ca-
da producto.

Rendimientos de escala constantes
(con productividades marginales
decrecientes respecto a cada uno
de los factores).

Irreversibilidad

Inmovilidad intemacional de los
factores de produccién.

Factores productivos cualitativa-
mente homogéneos

Idéntica estructura de demanda en
todos los paises. El consumono
depende del ingreso sino del nivel
de precios.

Competencia perfecta (de factores
y bicnes); ausencia de tarifas y
costos de transporte.

Teoria esencialmente estética.

Modeclo con validez gencral y de
equilibro econémica.

Paises relativamente ricos en capi-
tal exportarén productos
capital-intensive.

Freeman, Hirsch, Hufbauer,
Keesing, Kravis, Posner,
Vermon, Wells.

Funciones de produccién que se mo-
difican en el tiempo. Funciones in-
tensivas en mano de obra en las cta-
pas iniciales del ciclo (principalmen-
te, trabajo altamente calificado).

Economias de escala estdticas y
dindmicas.

No se excluye la posibilidad de re-
version factorial en la produccion,
sobre todo, en la fase inicial del ci-
clo. En la fase final, es posible que
las funciones de produccién sean si-
milares a nivel intcmacional.

Flujos intemacionales de capital.

No se presenta hipdtesis alguna so-
hm este aspecta.

La estructura del consumo cs dife-
rente y varia en funcién del nivel
de ingreso.

Mercados de competencia imperfec-
ta. La transferencia de conocimientos
implica costos. Se admite explicita-
mente la existencia de tarifas y cos-
tos de transporte.

Teoria dindmica.

Sc aplica exclusivamente a produc-
tos manufacturados.

Naciones tecnolégicamente adelan-
tadas (USA) expontardn productos
con elevada intensidad de investi-
gacidn cientifica y trabajo calificado.
Se perfila, por tanto, una posible ex-
plicacién de la "paradoja” de Leon-
tief.
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6. Diferenciasinternacionalesen el modo de acu-
mulacién del capital

Las “nucvas” escuclas no sicmpre toman en consideracién uno de los
aspectos caracteristicos de las relaciones comerciales internacionalcs como
es cl intercambio dcsigual cntre los paises centrales y periféricos, que
conslituye una de las principales restricciones para el logro de un desarrollo
arménico y autosostenido de este tltimo grupo de pafses.*

Estas carencias han favorccido ¢l desarrollo de nucvas corrientes teéricas cn
el ambito del comercio internacional, vinculadas estrechamente al andlisis de
Ricardo (de ahi que se las conoce como "ncoricardianas™) y cn particular, al
aparato teérico-metodolégico claborado por Picro Sraffa.®

Otra orientacioén -la escuela neo-marxista- focaliza su atencion sobre las
relaciones entre los paises industrializados y los del “iercer mundo”, adop-
tando como elemento explicativo a la cspecializacién internacional.
Lidcrado por Jacques Mistral,” ese enfoque rompe con la explicacion del
comcrcio internacional en su variante H-O y en aquella que hace referencia
a diferencias en la tecnologia.

La corricnte neo-marxista sustituye los conceptos de dotacién factorial y
especializacion éptima por aquellos de hegemonia y dilusion desigual del
régimen de acumulacidn. Esto conduce a Mistral al analisis de la divisién
internacional del trabajo como cl resultado de relaciones fundamentales cn
las que descansa la economia mundial. La idea de hegemonia estd vinculada
a la de jerarquizacidn, que a su vez supone la existencia de una economia
dominante, que fija las reglas del jucgo a nivcl intcrnacional.

41 Una resefia de la teorfa de intercambio desigual y una aplicacién al caso
ecuatoriano, puede cncontrarse en Jaramillo, F.: «Intercambio desigual, subde-
sarrollo y despojo»; tesis de grado de economista, PUCE, Quito, 1986.

42 Véase, cn particular, Braun, O.; op. cit.; Parrinello, S.: «Introduzione a unatcoria
ncoricardiana del commercio internazionale», en Studi Economici, mayo-agosto
1970; Mainwarring, L.: «A neo-ricardian analysis of international trade», en
Kylosn. 3, 1974,

43 Entrc otros autorcs, pertenecen también a esta corriente W. Adreff, C.A Michalet
y C. Palloix.
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La dominacidn se traduce en la polarizacién dc los intercambios, tanto desde
clpunto de vista scctorial (productos) como geogréfico (4rcas); la capacidad
concurrencial de una economia resulta de un doble movimicnto: ¢l control
del mercado interno y la exportacién de bicnes de capital.

Scgun la escuela de 1a regulacién,* un pais con un proceso de acumulacion
“autocentrado” -¢s decir, que define en su interior los patrones de produc-
ci6n- seencucntraen unaposicién internacional dominante: los demds paises
son cntonces importadores de maquinaria y equipo, inclusive para aqucllos
scctores en los que sc han especializado. Estos paiscs no pueden garantizar
su propia reproduccién: las importaciones de bicnes de capital son indispen-
sables para producir bicnes exportados.

Esc Lipo de andlisis permite explicar el fendmeno de la *“polarizacion” de las
balanzas comerciales ¢ interpretar los resultados de trabajos econométricos
conocidos con el nombre de “pesimismo de las clasticidades-precio”, vale
decir, de trabajos que han puesto cn evidencia ¢l papel insuficiente de las
variaciones de los precios para garantizar el reequilibrio de las cucntas
comerciales externas.

Como se puede apreciar, un aspecto crucial en la teorfa contem poranca dcl
comercio internacional cs el estudio de la relacién entre la cstructura del
aparato productivo y la composicién y cvolucién del sector externo de un
pais. El comercio intcrnacional juega un papel decisivo en la conformacion
y performance de los sectores productores; hoy més que antes, estc ¢s un
vector esencial de los procesos de desarrollo de ciertos paises y -en el Ambito
del actual proceso de liberalizacién y globalizacién econémica- pucde serel
motor de la reconversion del tejido productivo de economias como la
ccuatoriana, cuyo crecimicnto se sustenta en la expansién del consumo
privado y en el dc las exportaciones primarias* y, por tanto, en la extraccién
de rentanatural. Alrespecto, existen dos enfoques para estudiar el problema:

i. laprimera corresponde a la concepeidn del equilibrio caracteristico de la
teorfa de Hechscher-Ohlin-Samuelson (HOS): 1a especializacién de un

44 Boyer,R.Lathéoriede larégulation: une analyse critique, La Découverte, Paris,
1986.

45 Marconi, S. y Samanicgo, P.: "Las fucntes del crecimiento econdmico: una
perspectiva a partir de la demanda”, Notas Técnicas, n. 19, Dircccién General
de Estudios del Banco Central del Ecuador, 1995,
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pais en la produccién de un bien no tiene consccucncias ncgativas para
la economia nacional si ésta se efectia de conformidad con el principio
de la dotacién de factores. Detrds de este enfoque sc esconde una
concepcién estdtica o, en el mcjor de los casos, un crecimicnto
homoltético gencrado por simple desplazamicnto (aumento proporcio-
nal) de las cantidades producidas cn los sectores;

ii. clsegundo concibe un aparato productivo estructurado con bienes que no
desempeiian todos ¢l mismo papel; sectores que crecen a tasas diferenics;
y, complementaricdad entre las producciones. Esta representacién ha
sido privilegiada por algunos autores franceses, a partir de los trabajos
rcalizados por Frangois Perroux.

Esta scgunda visién oricnta los aportes que se presentan a continuacion, que
sc diferencian entre si por privilegiar altcmativamente diversos ritmos de
crecimiento de la demanda sectorial; efectos de encadenamicnto que cjercen
ciertas actividadcs sobre el conjunto del aparato industrial; o, la
complementaricdad intcrnacional cn las etapas del proceso productivo.

6.1 Laadaptacion a la demanda mundial

La idea de introducir algunas considcraciones sobre la demanda dentro dc la
tcoriade la especializacion no es totalmente nueva, Aparcce, por ejemplo, cn
el enfoque del ciclo de vida del producto o en aqucllos que analizan los
intcrcambios entre ramas. Sin embargo, por lo general, son las condicioncs
de produccién, y por ende de oferta, las que han sido generalmente privile-
giadas cn este tipo de estudios.

Dc ahi que la contribucién de Gérard Lafay* tiene un cardcter original. Esta
pretende englobar los aspectos reales y financicros que caracterizan a la
economia mundial, que se presenta como un conjunto estructurado y jerar-
quizado en el que surge un pais dominante; ¢l papcl de leader varia scgin las
ctapas de la revolucién industrial. En efccto, en cada periodo existe una
cconomia nacional innovadora que contribuye de maneradecisiva adctermi-
nar nucvas pautas de produccion, de consumo y de distribucion dc los
ingresos.

46 Lafay, G.: “Dynamique de la spécialisation internationale”; Economica, Paris,

1979.
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Se trata de un enfoque similar al de Mistral; su originalidad consiste cn el
énfasis puesto en lainflucncia del pais dominante sobre la demanda mundial.
La revolucidn industrial implica una renovacién de los productos consumi-
dos - que corresponden a una demanda en expansion de los hogares- pero
también a la adopcién de nuevas técnicas de produccién, que requicren
innovacién en bienes de capital y materias primas. Contrariamente a la tcoria
de Mistral, no son los bicnes de capital y el ritmo de acumulacién del capital
los que juegan un papel central en el andlisis de las respectivas posicioncs de
los paises, sino su capacidad de adaptacién a la nueva estructura de la
dcmanda mundial.

Sc puede estudiar la insercién de una cconomia nacional en cl intercambio
internacional comparando, por un lado, la cstructura de su produccién (cs
decir, 1a participacion de las difercentes ramas de actividad) y, por otro, las
tasas de crecimicento de la demanda mundial, por producto. Eso rcquicre
adoptar una nomenclatura sectorial detallada, a partir de la cual Lafay
distingue los productos "progresivos”, es decir aquellos para los cualcs la
demanda mundial crece a una tasa superior al promedio, y los productos
"regresivos”, cuya demanda mundial disminuye. Los paises sc encucntran
en situaciones mas o menos favorables si su especializacion se¢ basa respec-
tivamente en productos progresivos o regresivos (ejemplos dc estos bicnes
son los productos electrénicos y los de la siderurgia).

En términos generales, la mejor posicién s la de un pais que cxporta bicnes
progresivos ¢ importa productos regresivos. En ecste caso, ¢l pais rcaliza
cxportaciones que ticnden a crecer mds rapidamente que sus importacioncs,
gencerando, por tanto, saldos positivos en sus intercambios intcrnacionales.
A partir de cstaidea, cs posible estableccrandlisis empfricos que integren una
dimensién temporal ¢n la especializacién internacional y que permitan
juzgar el carcter y la situacién de la insercion de un pais en el mercado
mundial de productos.

Ulilizando los mismos términos de Lafay, la capacidad dc la produccién
nacional para abastccer el mercado interno corrcsponde al "grado de pene-
tracién", calculado mediante la siguiente relacién:

Mi
Pbi + Mi - Xi
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donde Pbi es la produccién, Xi las exportaciones y Mi las importacioncs del
producto i.

Una modificacién de la especializacién internacional de un pais estd cn
funcién de la “calidad” de los bienes (regresivos o progresivos).

A partir del grado de penetracidn, se pucden calcular algunos indicadorcs
sintéticos que permiten resumir la adecuacion de la especializacién intcrna-
cional a la demanda mundial y, por lo tanto, hacer comparaciones cntre
paiscs.

6.2 Los polos de competitividad

La nocién de polo de competitividad, desarrollada por M. Aglictia y R.
Boyer, surge inicialmente en los trabajos de Lafay. Al origen de la tcoria de
la adaptacidén de la especializacién a la demanda mundial se encuentra cl
concepto de créneaux (redes o panales). El término se remite a un producto
cuya demanda experimenta un fucrte crecimiento y para el que existe un
nimcro limitado de productores: una empresa que adopta una estrategia de
*“canales” tratard de obtencr ventajas comparativas en dicha actividad.

A finalcs de los afios setenta, un amplio debate opuso la nocién de créneaux
a la dc filiers (hileras o cadcnas). De inspiracién macroecondmica, esta
tltima se centra en la complementariedad de las ramas de actividad, descri-
bicndo las etapas de produccién que separan las materias primas del producto
tcrminado. La controversia entre las dos nociones fue también presentada
desde un punto de vista polftico: la red era considerada una nocién de
“derecha”, 1a hilera una de “izquierda”; esto porque a partir del concepto de
hilcra surgieron tesis que privilegiaban la“reconquista del mercado interno”,
con explicitas sugerencias hacia laadopcién de acciones proteccionistas a fin
de restaurar la coherencia del sistema productivo.

En rcalidad, la idea dc los polos de competitividad se origina como una
sintesis de ambos enfloques. Lafay desarrolla este concepto en un articulo de
1981, precedente al trabajo de Aglictta y Boyer. El polo de competitividad
cs cl resultado de relaciones privilegiadas al interior de las cadenas de
produccidn, por los encadenamientos que ticnen las empresas sobre determi-
nada red.
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El conjunto de las actividades involucradas, situadas a lo largo de una rcd de
produccién, conforma un polo de competitividad, estructurando ¢l wcjido
industrial. La multiplicacién de estos polos permite a una economia nacional
ocupar una posicién dominante ¢n la jerarquia mundial por la gencralizacién
de los efectos de eslabonamiento.

La aplicacion empirica de este enfoque posibilita clasificar a los paiscs de
acuerdo a su capacidad de explotar dichos polos de competitividad;*” para
cllo, podria utilizarse una “tasa de intcrnacionalizacién” (TT), calculada
mediante la siguiente expresion:

TI = TE + (1-TE)* TP

dondc TE es latasa de exportacion (exportaciones/produccion), TP ¢s la tasa
dc penetracion en el mercado interno (importacién/produccion + importacio-
nes - exportaciones).

Dicha tasa (aplicada a nivel de cada producto) permite identificar los
denominados “puntos fucrtes y puntos débiles” del sector comercial externo
dc una economia.

6.3 La division internacional de los procesos productivos

La divisi6n internacional de los procesos productivos (DIPP) sc inscribe cn
lamisma perspectiva, pucs parte de una representacion bastante desagregada
del sistema productivo.

La DIPP enfoca el andlisis del proceso productivo y su evolucién ¢n una
cconomia abierta, en el intento de sintetizar las grandes explicacioncs del
comcrcio internacional, en particular, la teorfa ricardiana.

El punto de partida cs la representacién del proceso productivo conforme a
lodesarrollado por Leonticf. La economia nacional ¢s un conjunto dc ramas,

47 Véase, por ejemplo, el trabajo de Orléan, A.: “L’inscrtion dans les échanges
internationaux: comparaison de cinq grands pays développés”, Economie et
statistique, enero, Paris, 1986, p. 27, cn ¢l que se estudia ¢l caso de Francia,
Alemania, Italia, Reino Unido y Japén.



132

cada una produce un bien, Las ramas adquicren matcrias primas, insumos y
maquinarias de otras ramas. Estos diferentes elementos se juntan con cl
factor trabajo en el proceso. Segtn el tipo de producto, 1a cadena es mds o
menos larga: los bienes de capital (automdviles, electrodomésticos, maqui-
narias, etc.) son obtenidos mediante varias operaciones de transformacién y
por intermedio de un proceso de ensamblajc. Asi, en el caso del automdvil,
los productos sideriirgicos (clementos de la carroceria), de la industria dcl
vidrio (parabrisas, espcjos, etc.), de la industria electromecénica (arranque,
alternador...) y de la electrénica, son ensamblados con productos especilicos
de la industria automotriz (motor, trasmisién).

Es a partir de csta representacion que se define la DIPP, pues podria existir
al menos una etapa del proceso de produccion que sc desarrolla en un pais
distinto de aquel donde se ensambla el producto terminado. Existe DIPP,
centonces, cuando los segmentos de una cadena no se localizan en ¢l mismo
pais; cstos segmentos constituyen el objeto del intercambio internacional.

La DIPP presenta analogias con las investigaciones que ticnen por {inalidad
intcgrar al flujo de materias primas (0 consumos intcrmedios) en la tcoria del
comercio internacional. Las importaciones y las exportaciones no son
fcnémenos separados: los productos exportados pueden incorporar bicnes
importados, lo que modifica 1a perspectiva convencional (¢l cjemplo de la
maquila es ilustrativo).

Estc hechono es nuevo; ¢l casode la industria del automdvil cs cl mas comiin.
Las cxportaciones dc motores o de elementos de la transmisién aparccen
bajo cl mismo item que los automdviles, por 1o menos en las nomenclaturas
estadisticas utilizadas frecucntemente, lo que obliga a evitar conclusiones
aprcsuradas.

Estc enfoque permite combinar dos “restricciones” econémicas: la de la
difcrencia, que remite a las tcorias del comercio internacional que sc basan
enlasdifcrencias de unascrie de elementos (tecnologia, dotacidn de factores,
cte.), y lade la interdependencia, que vincula los segmentos y las unidades
de produccioén.

Este (ltimo camino es explorado por B. Lassudric-Duchene ¢n un marco
ricardiano que permite establecer las condiciones que impulsan a un pais a
cspecializarse en 1a produccién de scgmentos productivos antes quc cn la
totalidad de la produccién de un bicn.
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7. Las "nuevas teorias" y el viejo problema del
subdesarrollo

Las teorias resefiadas ofrecen una perspectiva completa sobre las causas de
la cspecializacién internacional del trabajo; del surgimiento y desaparicién
dc las ventajas comparativas; de la relacin entre innovacionces tecnoldgicas
y comercio internacional; etc.

Desde este punto de visia, la teorfa dindmica de las ventajas comparativas,
«...cstd relacionada con caracteristicas estructurales de los paiscs y su
posicién actual a nivel intcrnacional, micntras que los anlisis estdlicos se
limitan a constatar la existencia de dichas ventajas y mostrar a través de qué
mecanismos se determinan los flujos comerciales. De ahi que ¢l andlisis
dindmico de las ventajas comparativas admite la existencia de mecanismos
casi automaticos de difusién internacional del progreso técnico y que csta
difusién beneficia a todos los paiscs, cualquicra que fucsc su nivel de
desarrollo. Por tanto, se puede constatar que, por un lado, esta transferencia
no siempre se cristaliza o -en cicrlos casos- se da con desfase, de modo que
¢l pais en el que surge la innovacién se beneficia de una verdadera renta
monopdlica durante un largo periodo (por ejemplo, la conocida marca de
copiadoras Xerox) y, por otro, cuando esta transferencia se produce répida-
mente, se concretiza mediante la creacién de filiales ... A pesar dereconocer
que ¢l proceso de difusién internacional de las innovaciones constituye un
clemento esencial en la division y especializacién internacional del trabajo,
¢s necesario sciialar que estos analisis no toman cn consideracion las

desigualdades entre pafscs™.*

En cfccto, la teorfa del ciclo de vida del producto explica tinicamenic cl
origen de las ventajas comparativas con referencia a un scctor especifico
objcto de comercio intcrnacional: el manufacturcro. ;Qué sucede con los
productos agricolas, combustibles y materias primas?. ;Qué succde con
aquellos productos manufacturados que son producidos con tecnologias
labour-saving o destinados a satisfaccr las necesidades de consumidorcs de
altos ingresos?

48 Guillochon, B.: Théories de I échange international, PUF, Vendome, 1976, pp.
163-164.
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Desde el punto de vista de los paiscs ¢n desarrollo esas teorias no logran
cstablecer los determinantes de las relaciones econdmicas con ¢l exterior cn
1o que a flujo de productos se reficre: ¢l hecho que se centren fundamental-
mente en ¢l estudio del intcrcambio de manufacturas, sin tomar cn cucnta cl
flujo de materias primas y combustibles (que representan los principalcs -
aunque ya no los tinicos- componentes de las ventas externas de dichos
paiscs), constituye una de sus principales limitaciones.

Por otro lado, se reitcra que las teorias convencionales del comercio interna-
cional parccen limitadas para explicar los determinantes del intercambio
cntre paises y, sobre todo, los efectos que resultan de dicho intercambio.
Tampoco los supuestos en los que se fundamenta resultan aceptables frente
a las prdcticas corrientes y, en particular, con respecto a la constatacion de
mercados segmentados y a la creciente concentracién que se registra a nivel
mundial, lo que relativiza el supucsto de la libre competencia y de la perfecta
movilidad de los factores.

Sin cmbargo, quizd el aspecto mas cuestionable de dicha teoria constituya la
"transformacién” de la rcalidad que pretende analizar, cuando se trata de
estudiar ¢l intercambio entre pafses desarrollados y en desarrollo. En efceto,
la tcoria ortodoxa preconiza implicitamente las bondades de 1a especializa-
cién. Ahorabien, dicha especializacién -rescatada en el plano idcolégico- se
alinca abicrtamente con la posicién de los paises desarrollados cn una
coyuntura como la actual y pretende avalar una divisién internacional del
trabajo -y de la produccién- que ha sido la causa determinante de la brecha
que hoy separa al centro y a la periferia.

Justificar la especializacién supone también una prescindencia de las nocio-
nes de historia y temporalidad pues, segiin la teoria convencional, ¢l solo
hecho de la insercidn en el comercio mundial abriria las posibilidades de
crecimicnto del pais que se vincula, al margen de las précticas que prevalccen
en un momento dado. Asimismo supondria, como lo sefiala O. Sunkel, que
cn algin momento de la “historia” los paiscs deben atravesar por ctapas
similares, lo cual cs prescindir del andlisis de factores importantes que han
jugado cn la formacién econémica y social de los distintos paises.

En el plano de las relaciones entre los paises desarrollados y cn desarrollo,
cl pensamicnto ortodoxo "choca" con la experiencia: 1a historia muestra que
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cl subdesarrollo encuentra buena parte de su cxplicacion en las modalidadces
ycneltipodeinsercion de los paiscs periféricos en ¢l comercio internacional.
Radil Prebisch lo ha probado coherentemente en los afios cincuenta; mis
tarde, cn una dimensién distinta, Arghiri Emmanucl llega a idéntica conclu-
sion.

Por lo demds, tras la tcoria convencional s¢ esconde una sucrtc de
"determinismo” en materia de ventajas comparativas. En realidad, coherente
con lo sefialado antcriormente, la ortodoxia no admitiria la posibilidad de
"ganar" ventajas comparativas, sino lade aceptar "las que se ticnen”. El caso
japonds, tras la transformacién Mciji, probaria que existe otra posibilidad,
aunque podria argiiirse -como en efecto ocurre- que en este caso han
influcnciado otros factores e interescs.

Tal vez la critica mis contundente formulada a la teoria convencional se
rclaciona con la imposibilidad de identificar en cl sistema cconémico una
unidad de medida dcl factor capital que sca al mismo ticmpo independicnte
de la distribucion del ingreso. Varios estudios* han demostrado que este
aspecto constituye cl origen de la incapacidad explicativa del modclo de
Heckscher-Ohlin y de aquellas corrientes vinculadas de algin modo al
pensamicnto econdémico neocldsico.

Las formulaciones del "gap" tecnolégico, en cambio, no permitirian explicar
los determinantes de las transformaciones técnicas y el contexto en ¢l que
¢stas serealizan. Mds alin, la confrontacidn con la prictica darfa fugar auna
rclativizacién de la dindmica tecnolégica y su aprovechamicntoen ¢l caso de
los paiscs en desarrollo.*® Como se conoce, el acceso a la tecnologia cs mas
bicn limitado para estos paises; por lo demds, las adaptaciones y creacioncs
auténomas son objcto de apropiacién por parte de la casa-madre.

49 Véase, por ejemplo, Steedman, I.-Metcalfe, J.S.: «Heterogeneous Capital and the
Heckscher-Ohlin-Samucelson Theory of Trade», en Parkin, M. (recopilado por):
Essays in Modern Economics, Longman, Londres, 1973.

50 Cabe, sin embargo, considerar el caso de algunos paises latinoamericanos
(México, Brasil, Argentina) que han alcanzado un considerable nivel de
teenificacién de su aparato productivo. Para estos paises sc presenta, con mayor
evidencia, el problema de la competencia tecnoldgica respecto a los paises
desarrollados donde las industrias de punta juegan un importante papel cn cl
contexto econdmico mundial y, en particular, en la determinacidn de la direccién
y ¢l nivel de los flujos del comercio internacional.
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Resta por establecer la capacidad explicativa de las corricntes que priorizan
clestudio delarclacidn entre claparatoindustrial y el comercio internacional
y si, frente a la liberalizacion y globalizacion de las economias, esas
corricntes posibilitan interpretar la problematica del desarrollo econémico
dc los paises dc la periferia y su vinculacién con la economia mundial.

En cualquier caso, los cambios que se estin produciendo cn la estructura de
los intercambios relativiza varios “lugares comunes” entre los cualcs quizd
¢l mas importante es ¢l de considerar que los paises en vias de desarrollo
contindan sicndo esencialmente exportadores de productos primarios. A
pesar de la especializacion (o monoproduccidn) que adn caracteriza a la
cstructura productiva de lamayor parte de paiscs en desarrollo, la “identidad”
paiscs subdesarrollados = paises exportadores de materias primas, a partir
del andlisis de las estadisticas sobre ¢l comercio internacional, no reflcja la
rcalidad.™

S1 En 1992, por ejemplo, el 54.5% de los ingresos por exportacién de los paises en
desarrollo (a todos los destinos) provenia de la venta de productos manufactura-
dos (cf. Sandretto, R., op. cit. pp. 7-8).
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